
5 Errores que
pueden

costarte hasta
un 20% del
valor de tu

casa antes de
vender
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V E N D E R  T U  C A SA N O  E S  S O LO  U N A T R A N SAC C I Ó N .

E S  C E R R A R  U N A E TA PA D E  T U  V I DA Y A B R I R  OT R A N U E VA .

E L E R R O R  Q U E  C O M E T E  L A M AYO R Í A D E  P R O P I E TA R I O S  E S  C R E E R  Q U E

BA S TA C O N  P O N E R  U N  P R E C I O  Y S U B I R L A A U N  P O RTA L .  P E R O  E L M E R C A D O

AC T UA L N O  F U N C I O N A A S Í :  LO S  C O M P R A D O R E S  C O M PA R A N ,  A N A L I Z A N  Y

E X I G E N  C A DA V E Z  M Á S .

U N  D E TA L L E  M A L C U I DA D O  P U E D E  S E R  L A D I F E R E N C I A E N T R E  V E N D E R  E N

S E M A N A S  O  V E R  C Ó M O  T U  C A SA S E  E S TA N C A D U R A N T E  M E S E S ,  P E R D I E N D O

VA LO R  D Í A T R A S  D Í A .

L A V E R DA D  E S  C L A R A :  V E N D E R  B I E N  N O  E S  C U E S T I Ó N  D E  S U E RT E ,  E S

C U E S T I Ó N  D E  E S T R AT E G I A .

P R E PA R A R  E L I N M U E B L E ,  C O N O C E R  E L M E R C A D O  Y P R E S E N TA R  C A DA

E S PAC I O  C O N  I N T E N C I Ó N  E S  LO  Q U E  H AC E  Q U E  T U  C A SA D E S TAQ U E  F R E N T E

A L A C O M P E T E N C I A Y AT R A I G A A L C O M P R A D O R  I D E A L .

P O R  E S O  H E M O S  C R E A D O  E S TA G U Í A P R ÁC T I C A :  PA R A Q U E  N O  C A I G A S  E N

LO S  E R R O R E S  M Á S  C O M U N E S  Y C O N S I G A S  V E N D E R  R Á P I D O,  C O N

T R A N Q U I L I DA D  Y A L M E J O R  P R E C I O  P O S I B L E .

V E N D E R  U N A V I V I E N DA :  LO  Q U E  N A D I E  T E  C U E N TA
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Fijar un precio emocional en lugar de un precio
de mercado.

El mayor error es confundir el valor sentimental
con el valor de mercado.

Los recuerdos, las reformas hechas “a tu gusto”
o el hecho de que tu casa “sea mejor que la de
al lado” no determinan el precio. 

El mercado es soberano: son los compradores
quienes deciden cuánto están dispuestos a
pagar.
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Publicar fotos improvisadas.

Las primeras impresiones cuentan, y mucho.

Nuestro cerebro decide si algo nos gusta o no,
antes de que seamos conscientes.

Unas fotos oscuras, desordenadas o hechas
con el móvil pueden hacer que los
compradores pasen de largo sin siquiera leer la
descripción. 

Hoy en día, la presentación visual lo es todo.
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No preparar la vivienda antes de ponerla
a la venta.

Una vivienda en venta no se enseña igual
que una vivienda en la que se vive.

Pequeños detalles como orden, limpieza,
decoración neutra, una buena
iluminación y un ambientador adecuado,
cambian radicalmente la percepción de
valor.

Aquí es donde el home staging marca
una gran diferencia.
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Creer que “cuanto más alto de precio
empiece, mejor negocio hago”.

Muchos piensan que pedir un precio
inflado les permitirá negociar a la baja. 

La realidad es la contraria: un precio
desajustado provoca que la vivienda se
“queme” en el mercado, reciba pocas
visitas y, al final, se acabe vendiendo más
barata de lo que hubiera sido posible
desde el inicio.
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Creer que vender es “publicar un anuncio y
esperar”

La venta de una vivienda no es subir un anuncio
y esperar. 

Requiere un plan: valoración real, preparación
del inmueble, estrategia de marketing y
capacidad de negociación.

Un profesional especializado no es un coste: es
la inversión que asegura una venta más rápida
y rentable.

05.Error



E V I TA R  E S TO S  E R R O R E S  P U E D E  PA R E C E R  S E N C I L LO,  P E R O  E N  L A

P R ÁC T I C A C A DA D E TA L L E  C U E N TA Y P U E D E  M A R C A R  L A D I F E R E N C I A

E N T R E  V E N D E R  R Á P I D O  A L M E J O R  P R E C I O…  O  V E R  T U  V I V I E N DA

E S TA N C A DA D U R A N T E  M E S E S .

A LG U N A S  S U G E R E N C I A S  R Á P I DA S  PA R A E M P E Z A R :

C O N F Í A E N  U N A VA LO R AC I Ó N  O B J E T I VA BA SA DA E N  DATO S

R E A L E S ,  N O  E N  E M O C I O N E S .

C U I DA L A P R E S E N TAC I Ó N  D E  T U  V I V I E N DA :  F OTO S

P R O F E S I O N A L E S ,  O R D E N  Y L I M P I E Z A H AC E N  Q U E  D E S TAQ U E .

P R E PA R A C A DA E S PAC I O  A N T E S  D E  M O S T R A R LO ;  P E Q U E Ñ O S

C A M B I O S  P U E D E N  AU M E N TA R  E L VA LO R  P E R C I B I D O.

S É  R E A L I S TA C O N  E L P R E C I O  Y E N T I E N D E  Q U E  F I J A R LO

D E M A S I A D O  A LTO  P U E D E  A L A R G A R  L A V E N TA Y R E S TA RT E

D I N E R O.

R E C U E R DA Q U E  P U B L I C A R  U N  A N U N C I O  E S  S O LO  E L P R I M E R

PA S O ;  L A E S T R AT E G I A D E T R Á S  E S  LO  Q U E  R E A L M E N T E  V E N D E .

S I  Q U I E R E S  A S E G U R A RT E  D E  Q U E  T U  C A SA S E  V E N DA R Á P I D O  Y A L

M E J O R  P R E C I O,  N U E S T R A E X P E R I E N C I A E N  H O M E  S TAG I N G  Y

E S T R AT E G I A D E  V E N TA P E R S O N A L I Z A DA P U E D E  M A R C A R  L A

D I F E R E N C I A .

📞  R E S E RVA T U  L L A M A DA C O N  N O S OT R O S  Y D E S C U B R E  C Ó M O

P O D E M O S  AY U DA RT E  A V E N D E R  T U  V I V I E N DA S I N  E S T R É S  Y A L

P R E C I O  Q U E  M E R E C E .




